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1. CILJ PREDMETA

= temeljito ovladavanje znanjima o organizaciji, nac¢elima i praksi spoljnotrgovinskog i
deviznog poslovanja kao i nacinima finansiranja spoljnotrgovinskih transakcija

= sticanje konkretnih znanja iz tehnika obavljanja spoljnotrgovinskih poslova i transakcija
kroz prikaze prakti¢nih primjera, konstrukcija spoljnotrgovinskih aranzmana i njihovog

finansiranja

1.1. Rezultati uéenja

- stei znanja o ulozi spoljnotrgovinskog poslovanja na globalnom trzistu

- identificirati rizike poslovanja u medunarodnom okruZenju

- ovladati tehnikama obavljanja poslova uvoza i izvoza
- efikasno obavljati razli¢ite poslove sa ino partnerima

- izabrati odgovarajuce tehnike finansiranja spoljnotrgovinskih transakcija

1.1. Osnovne tematske jedinice

1. Pojam, uloga i znaCaj spoljne trgovine za nacionalnu ekonomiju, ekonomska osnova i

karakteristike spoljne trgovine

Vrste spoljnotrgovinskih poslova
Posrednicke i usluzne djelatnosti u spoljnoj trgovini

trgovini

Organizacija i metode djelovanja spoljnotrgovinskih preduze¢a

Spoljnotrgovinska mreZa u inostranstvu i nastup proizvodnih preduzeca u spoljnoj

Uloga berzi i berzanskog poslovanja u obavljanju spoljnotrgovinskih transakcija

6.
7. Trgovacki obi¢aji, uzanse i termini u spoljnoj trgovini
8

Opéi uslovi placanja i isporuke u obavljanju spoljnotrgovinskih transakcija

9. Incoterms
Tehnike izvrSenja izvoznih poslova
11.  Tehnike izvr§enja uvoznih poslova

12.  Bankarske garancije u spoljnotrgovinskom poslovanju

13. Leasing, faktoring i forfeting

14.  Medunarodni platni promet

15.  Specifiéni oblici finansiranja spoljnotrgovinskih transakcija

2. NACIN ORGANIZACIJE NASTAVE

Opis aktivnosti (%)

2.1. Nacin izvodenja nastave 1. ex katedra 1.25%
2. diskusije 2.25%
3. prezentacije 3.25%
4. gosti predavaci 4. 5%
5. case study 5.20%

Ucesce u ocjeni (%)

2.2. Sistem ocjenjivanja 1. testovi (2 x 35%) 2. 70%
3. seminarski rad 3.10%
4. prezentacija 4.5%
5. studija slu€aja 5.15%
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